Victoria Soriano

AUXILIAR DE FARMACIA

Auxiliar de Farmacia
CARREFOUR/SAN JUAN
06/2024-ACTUALIDAD

PERFIL PROFESIONAL e Control y gestion de stock de productos de parafarmacia,
asegurando correcta rotacién y almacenamiento.

e Asesoramiento personalizado a clientes en productos de salud,
cuidado personal y bienestar.

e Reposicion estratégica de articulos y montaje de expositores
promocionales.

e Coordinacién con el equipo de ventas para garantizar una
experiencia de compra eficiente.

Atencion al Cliente
O CARREFOUR/SAN JUAN
07/2023-06/2024
¢ Atencidn directa al cliente, brindando soluciones répidas y eficaces
CONTACTO a sus necesidades.
e Control de stock, reposicion de productos y mantenimiento del
orden en géndolas.
e Operacion de caja, manejo de terminales de punto de venta y cierre
diario.
e Registro y gestion de devoluciones, cambios y promociones
especiales.

EDUCACl()N SUPERIOR ¢ Manejo de sistemas informdticos de gestién comercial y ventas.

O Practicas de Auxiliar de Farmacia

FARMACIA SUERO/SAN JUAN
02/2023-04/2023

¢ Asistencia en la dispensacion de medicamentos y productos

HABILIDADES sanitario§ /conforr/ne ala norm.ativa vigente.' '

e Preparacion de féormulas magistrales y medicamentos bajo
supervisién farmacéutica.

¢ Manejo de software de gestion de recetas electrénicas y ventas.

¢ Control de stock y gestion de inventario farmacéutico.

¢ Participacion en campafias de promocién de la salud y realizacion
de pruebas basicas (control de presion arterial, glucemia, etc.).

¢ Clasificacion y eliminacion segura de residuos bioldgicos segun
protocolos.

¢ Apoyo administrativo: facturacion, archivo de documentacion y

IDIOMAS atencidn telefdnica.
Atencidn al Cliente
CARREFOUR/SAN JUAN
01/2007-01/2010
¢ Atencidn directa al cliente, brindando soluciones rdpidas y eficaces

a sus necesidades.

e Control de stock, reposicion de productos y mantenimiento del
orden en géndolas.

¢ Operacion de caja, manejo de terminales de punto de venta y
cierre diario.

¢ Registro y gestion de devoluciones, cambios y promociones
especiales.

¢ Manejo de sistemas informdticos de gestién comercial y ventas.




